
 

Responsabile del procedimento: Rita Prodi 
Ufficio Estero, Certificazioni anagrafiche e Sala contrattazioni 
Telefono 0522-796236 
e mail: commercio.estero@re.camcom.it 
www.re.camcom.gov.it   
PEC: cciaa@re.legalmail.camcom.it 

Reggio Emilia,  07/05/2015 

Prot.n.  10095 

Spett.le 
ORDINE DEGLI AVVOCATI 
 di Reggio Emilia 
c/o Palazzo di Giustizia 
Via Paterlini, 1 - 42100 Reggio Emilia  
  

TRASMISSIONE VIA PEC 
 
Oggetto: Richiesta di patrocinio e accreditamento per due seminari di formazione 
 sul Commercio Estero in programma il 26 giugno ed il 3 luglio 2015 
 
Si informa che la scrivente promuove due incontri destinati all’approfondimento di tematiche 
inerenti il commercio estero, come esplicitato di seguito: 
 
1) “Controlli doganali: tutela del contribuente e contenzioso”  
     26 giugno 2015, ore 9.00-13.00 - Sala Convegni  CCIAA RE 

P.zza della Vittoria, 3 - Reggio Emilia 
Relatori: Dott. Andrea Toscano, Avv. Enrico Calcagnile 
(Studio Toscano, Parma) 
 

2)  “Esame di un testo di condizioni generali di vendita per l’estero”   
3 luglio 2015, ore 9.30 - 13.30 - Sala Grasselli  CCIAA RE 
P.zza della Vittoria, 3 - Reggio Emilia 
Relatore: Avv. Alessandro Albicini 
(Studio Albicini, Bologna) 
 

Si allegano alla presente i programmi in dettaglio dei seminari, che saranno divulgati in uno 
specifico box informativo sul sito camerale www.re.camcom.gov.it, nell’ambito del quale si 
potrà attuare l’iscrizione on line.  Per la partecipazione a ciascun incontro,  è prevista una quota 
individuale pari ad € 60,00 (più IVA 22%), come stabilito dalla Deliberazione della Giunta 
Camerale  n.68 del 29/04/2013. 
 
Considerato l'interesse suscitato dai precedenti seminari e l’accreditamento concesso lo scorso 
anno, si chiedono l’accreditamento ed il patrocinio dell'Ordine in indirizzo alle iniziative in 
oggetto, con l’eventuale previsione di crediti formativi per i professionisti che parteciperanno.   
Si chiede inoltre, qualora la richiesta sia accolta, la collaborazione di codesto Ordine 
nell’informare degli incontri  i propri iscritti. 
 
Certi di un favorevole riscontro, si porgono i più cordiali saluti. 
 
 IL RESPONSABILE DEL SERVIZIO 

CERTIFICAZIONI 
 (Dott. ssa Rita Prodi) 

  

All. citati         
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SEMINARIO 

“CONTROLLI DOGANALI: TUTELA DEL CONTRIBUENTE E 
CONTENZIOSO” 

 
Relatori: Dott. Andrea Toscano, Avv. Enrico Calcagnile 

(Studio Toscano, Parma) 
 

26 giugno 2015, ore 9.00-13.00 - Sala Convegni  CCIAA RE 
P.zza della Vittoria, 3 - Reggio Emilia 

 
 
 

Contenuti 
 
 

1.   Controlli doganali all’atto dell’importazione 
• Controversia Doganale  

 
  2.   La revisione dell’accertamento doganale a posteriori 

• Promossa dall’ufficio 
• Su istanza di parte 

 
3.  Verifiche fiscali – tutela del contribuente durante le operazioni 

• Problematiche e soluzioni 
 

4.  Sanzioni tributarie e non tributarie 
 
5.  Gli strumenti deflattivi del contenzioso 

• Interpello doganale 
• Informazione tariffaria vincolante 
• Informazione vincolante di origine 

 
6.  Casi pratici 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

pag. - 3 - 

 

 

SEMINARIO 
“ESAME DI UN TESTO DI CONDIZIONI GENERALI DI VENDIT A PER 

L’ESTERO” 
 

Relatore: Avv. Alessandro Albicini 
(Studio Albicini, Bologna) 

 

3 luglio 2015, ore 9.30 - 13.30 - Sala Grasselli  CCIAA RE 
P.zza della Vittoria, 3 - Reggio Emilia 

 
 

Contenuti 
 

• Caratteristiche dei prodotti 
 
• Termini di consegna 
 
• Resa e spedizione 
 
• Condizioni di pagamento 
 
• Garanzie per vizi 
 
• Riserva di proprietà 
 
• Forza maggiore 
 
• Legge applicabile 
 
• Foro competente 
 
Finalità 
Favorire la familiarizzazione delle aziende con il veicolo contrattuale - qual è il 
contratto di compravendita – più diffuso nella prassi della contrattualistica 
internazionale per la commercializzazione dei prodotti all’estero. L’analisi di un format 
di “condizioni generali di vendita” è funzionale innanzitutto all’acquisizione, in capo 
all’azienda esportatrice, della consapevolezza delle maggiori criticità che si devono 
affrontare nella gestione di un rapporto commerciale con una controparte straniera. 
L’obiettivo finale dell’incontro è far comprendere alle azienda in qual misura le 
implicazioni di ordine prettamente giuridico possano influenzare le opzioni operative di 
natura commerciale. 
 

 


